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PRZEDMOWA

Ci, ktérzy przemierzajg wgskq droge,
Idg gesiego.
Cienie pojawiajq sie z kazdym ostroznym krokiem,
A co mile niebezpieczenstwo czyha na kazdego.

Kiedy kilka lat temu po raz pierwszy napisatem o bogaceniu sie w ksigzce
How to Get Rich (z premedytacjg wybratem tak prostacki tytut, ale ta
ironia umkneta niemal wszystkim recenzentom), moim celem byto dotarcie
do szerszej publicznosci. Przynajmniej to mi sie udato. Internetowe
wyszukiwarki wskazujg na tysigce odniesien do r6znych wydan tej ksigzki.

Ksigzka How to Get Rich w zamysle miata petni¢ role antysamouczka,
ktory miat odwies¢ wiekszos¢ czytelnikow od préb osiggniecia prawdziwego
bogactwa. Okazato sie jednak, ze ten cel nie do kofica zostat zrealizowany.
Zbyt wielu krytykéw i czytelnikéw uznato jg za ,inspirujaca”.

Krétko méwigc, wiele egzemplarzy sprzedato sie z niewtasciwych
pobudek, co zresztg prawidtowo przewidzieli moi wydawcy (albo tak mi
sie tylko teraz wydaje), kiedy zlecili mi jej napisanie. Taki obrét spraw
sam w sobie nie jest zty. Wydawcy musza miec co je$¢, a autorzy pisza
po to, by ich ksigzki czyta¢. Niemniej, to tylko pétsrodki.

Ksigzka Jak zarobi¢ (duze) pienigdze jest konsekwencjg powyzszej
sytuacji. Jest krotsza i ma stuzy¢ raczej za narzedzie niz za fotelowa
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rozrywke. Nie jest skierowana do rzeszy oséb, ktére bez wyraznego
celu po prostu pragng sie wzbogaci¢ lub ktére kupujg poradnik za
poradnikiem, mylgc czytanie z dziataniem. To krétki przewodnik dla tych,
ktérzy z determinacjg starajg sie zdoby¢ pienigdze i sg sktonni bra¢ na
swoje barki potencjalne konsekwencje swoich dziatan. Jesli brakuje ci tej
determinacji, lepiej porzu¢ lekture tej ksigzki i siegnij po jeden z setek
innych tytutéw napisanych specjalnie dla ciebie (czesto przez szarlatanéw).

Na stronach tej ksigzki znajdziesz wybrane fragmenty How to Get
Rich, jednak wszystkie z nich zostaty napisane na nowo i zredagowane
tak, by staty sie zwiezte i jasne. Jak zarobi¢ (duze) pienigdze to zbidr zasad,
jakimi kieruje sie w kwestii bogacenia sie, cho¢ trzeba zaznaczy¢, ze wiele
zwigzanej z tym pracy odbywa sie w cieniu i wymaga zapuszczenia sie
w obszary, na ktére inni (pewnie madrze) bojg sie wkroczyt.

Jak ujat to T. S. Eliot:

Pomiedzy idee
| rzeczywistos¢
Pomiedzy zamiar
| dokonanie
Pada Cieri



1

O MOTYWAC]JI

Powszechnie wiadomo, ze czyny mezczyzn i kobiet sg wypadkowg gendéw
oraz wychowania. Zdobywanie pieniedzy nie stanowi wyjatku od tej
zasady.

Kazda osoba, ktéra dazy do osiggniecia bogactwa musi utkac z tych
wyimaginowanych sit nowy materiat, nawet jesli wie, ze nie sg one niczym
innym jak cieniem rzucanym przez przesztos¢ na terazniejszos¢. Tkanina ta
powinna mie¢ kolory i wzory odzwierciedlajgce umiejetnosci, inteligencje
oraz determinacje danej jednostki w dgzeniu do celu, a takze poziom jej
szacunku do wtadzy lub strachu przed karag — boskga lub jakakolwiek inna.

Krétko méwiac, tyrania genéw i wychowania, tak powszechnie
hotubiona przez otaczajacych nas ludzi, jest widmem, a takze utuda.
W najlepszym razie pojmuje sie jg na tyle btednie, Ze tatwo staje sie ona
podstawg do wymowek i biernosci.

Po co sie przejmowag, skoro i tak stanie sie to, co ma sie stac?

Jedli chcesz by¢ bogaty, musisz sie przejmowac. Ukryte motywacje
stale wychodza na jaw i odwracajg twojg uwage, co nie zawsze jest
przyjemne. Ich zrozumienie pozwala oprzec sie checi uciekania od dziatania
oraz ttumienia pragnien i ambicji.

W procesie gromadzenia pieniedzy warto wiec zastanowi¢ sie nad
motywami, jakie nas do tego popychaja. Niekoniecznie po to, by czu¢ z ich
powodu zazenowanie lub skrycie sie z nich $mia¢ (cho¢ w tym ostatnim
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akurat nie ma nic ztego), ale po to, by w Swietle dnia pochowac¢ te duchy
i upewnic sie, ze nie wrécg nawiedzaé nas w trudnych chwilach.

Twoje motywacje to twoja sprawa, ale dziatanie bez ich petnego
zrozumienia jest jak proszenie sie o katastrofe, ktéra prawdopodobnie
nastepi w najmniej odpowiednim momencie. Motywy s jak dobry kon,
gdy oswoimy je przez zrozumienie i okietznamy przez madros¢. Sprawy
moga sie jednak skomplikowa¢, kiedy w srodku bitwy dzika klacz nagle
zZrzuci cie z grzbietu.

Wiele spotecznosci uznaje poszukiwanie bogactwa za nikczemny
cel — i pewnie maja racje. Lepiej chyba jednak wczesnie zmierzy¢ sie ze
swoimi motywacjami oraz na spokojnie rozwazy¢ ich mocne strony, niz
dac sie zaskoczy¢ znienacka, doprowadzajgc tym samym do kryzysu?



2

0 WYMOWKACH

Istniejg trzy istotne powody, by nie stara¢ sie osiggna¢ bogactwa. Oto
one: 1) Nie chce by¢ bogaty, 2) Chciatbym by¢ bogaty, ale mam inne
priorytety, 3) Jestem zbyt gtupi, by podja¢ prébe.

Pierwsza wymowka jest $liska jak teflon i polega na ignorowaniu
wyzwan. Zastanéwmy sie jednak, ile zastaniajgcych sie nig oséb,
odmowitoby przyjecia pieniedzy, gdyby niespodziewanie otrzymato
spadek w wysokosci dziesieciu milionéw funtow.

Przejdzmy do drugiego powodu. W jakim $wiecie bysmy dzi$ zyli,
gdyby Vincent van Gogh nigdy nie namalowat obrazu, Beethoven nie
miat czasu komponowac, a Emily Dickinson nie napisataby ani jednego
wiersza? Cata ta trojka zmarta, bedac raczej relatywnie biednymi, a nawet
sptukanymi. Nigdy tez nie styszatem, by wielcy mysliciele czy filozofowie
radzili sobie znacznie lepiej.

Trzecia wymowka to istna zagadka. Ci, kt6rzy sg na tyle btyskotliwi,
by zauwazy¢, ze wcale nie sg tacy inteligentni, mogg mie¢ wieksza szanse
na waskiej drodze, niz sobie wyobrazaja'. Na listach najbogatszych ludzi
na Swiecie znajduje sie wielu skutecznych, ale gtupich przedsiebiorcow.

1 Dlaczego ,waska"? Dlatego, ze weszto na nig niewiele osob, a te, ktére juz sie na niej znalazty,
przewaznie idg gesiego. To najczedciej omawiana, ale najrzadziej uczeszczana droga na Swiecie.
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Oprécz wymienionych wyzej powodéw, co do ktérych po czesci
mozna sie spiera¢, nie ma zadnych innych przestanek, bys sie nie bogacit.

Prawda jest taka, ze wiekszos¢ tak zwanych ,powodéw”, by nie
dazy¢ do bogactwa to zadne powody, a raczej wyméwki. Zatosne alibi,
potprawdy i egoistyczne wykrety, ktore tworzysz, by oszczedzi¢ sobie
cichego terroru brania we wtasne rece swojej przysztosci finansowej
i przekuwania marzef w rzeczywistosc.

Te wymowki to dzieci strachu, a zarazem rodzice tysiecy zdan
rozpoczynajacych sie od stéw ,gdybym tylko”.



3

O TYM, KTO MA SZANSE
NA SUKCES

Kazda zdrowa osoba o przecietnej inteligencji moze odnies¢ sukces na
waskiej drodze, o ile w petni poswieci sie podrézy. Poswiecenie jest tutaj
kluczowe, a jego czesci sktadowe omawiam w dalszej czesci ksigzki.

Pomaga wizja tunelu. Pomaga bycie dupkiem. Pomaga gruba skéra.
Istotna jest wytrzymatos¢, tak samo jak zdolnos¢ do pracy na tyle ciezkiej,
by najlepsi przyjaciele ci dokuczali, ukochani rozpaczali, a konkurenci
i znajomi ukradkiem przygladali ci sie zza linii bocznej, po czesci ze
zdumieniem, a po czesci z pogarda.

Pomaga pewnos¢ siebie — mozna jg udawac lub zyska¢ po drodze.
Nieustepliwos¢ jest absolutng koniecznoicig. Szczescie réwniez pomaga,
ale tylko wtedy, gdy nie tracisz czasu na szukanie go. Przekonanie, ze
masz Swietny pomyst nie jest warte spluniecia. Pomysty sg tanie jak
barszcz. To umiejetnos¢ wprowadzania ich w zycie jest bezcenna
dla sukcesu przedsiewziecia.

Odpowiedz? na pytanie, kto ma najwieksze szanse powodzenia moze
by¢ zatem taka: nie ten, kto chce, nie ten, kto tego potrzebuje, ani tez nie
ten, kto na to zastuguje, ale ten, kto wykazuje catkowitg determinacje,
bez wzgledu na to, ile bedzie to kosztowac jego i jego otoczenie.
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